
ООО «КРОНЕ Инжиниринг»
Самарская обл., Волжский р-н, массив «Жилой массив Стромилово» 
Тел.: +7 (846) 230-04-70, Факс: +7 (846) 230-03-13, samara@krohne.su www.krohne.ru 

Компания ООО «КРОНЕ Инжиниринг» объявляет в г. Нижний Новгород набор по вакансии 

Менеджер отдела внешних продаж 
Описание вакансии:  

Режим работы – дистанционно в г. Нижний Новгород
Причина открытия вакансии: расширение присутствия компании «KROHNE» в регионе.      
По бессрочному трудовому договору, испытательный срок – 3 месяца.
Рабочий день понедельник-четверг: с 9.00 до 18.00, пятница – с 9.00 до 17.00. 
Оформление по Трудовому Кодексу РФ. Оплата ГСМ за использование личного автомобиля.
Командировки: до 50 % рабочего времени. Оплата по ТК РФ.

Обязанности:    

• Развитие и поддержка существующих продаж на вверенной территории.
• Проведение встреч с заказчиками на уровне главных метрологов, главных прибористов, 

главных инженеров и т.п.
• Проведение подробных презентаций по оборудованию KROHNE для проектных 

организаций и служб КИПиА.
• Ведение деловой переписки и переговоров.  
• Поиск новых заказчиков в регионе.
• Поддержка существующих заказчиков в регионе.
• Консультирование заказчиков по телефону и эл. почте.
• Участие в профильных выставках. 
• Работа с проектными институтами и инжиниринговыми организациями.
• Проведение ежегодных конференций по продукции KROHNE в регионе.
• Составление технико-коммерческих предложений. 

Требования к кандидату:

• Возраст:  от 25 до 45 лет – желательно.
• Пол: Мужской
• Семейное положение: не имеет значение.      
• Образование: высшее техническое - обязательно, 

инженер по автоматизации или АСУТП – желательно.    
• Иностранный язык: английский, уровень Intermediate – желательно. Требуется уровень - 

достаточный для переписки с иностранными коллегами, участия в техническом обучении 
без переводчика, чтения и перевода технических документов, каталогов и брошюр

• Уровень владения ПК: уверенный пользователь  MS office.
• Опыт работы: желателен, опыт работы в службе КИП приветствуется. 
• Отрасль: сфера продажи, эксплуатации КИП  
• Наличие водительских прав и личного а/м:  обязательно (!)
• Личные качества:  коммуникабельность, инициативность, самоорганизованность. 




